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证券代码：603861 证券简称：白云电器 

白云电器设备股份有限公司投资者调研内容纪要 

投资者关系活

动类别 

√特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动   □现场参观  □其他 

参会单位名称

及人员姓名 

中泰证券研究所：电力设备新能源行业分析师张哲源 

天风证券研究所：固定收益助理分析师李由 

中金公司资产管理部：副总经理、投资经理莫华寅 

中银国际研究与交易部：助理副总裁叶志成 

广发基金固定收益研究部：债券研究员李骁 

华龙证券债券交易部：总经理周志 

时间 2021年 9 月 29日 

地点 会议地点：公司会议室 

 

上市公司接待

人员姓名 

董事长：胡德兆 

财务总监：王卫彬 

董事会秘书：程轶颖 

技术中心总监：曾彬华 

财务经理 ：温中华 

营销总部副总经理：林文兴 

 

 

 

投资者关系活

1、公司发展沿革介绍、未来发展规划与目标？  

答：白云电器成立于 1989 年成立，至今已经有 40多年历史，

是国内领先的电力能源综合解决方案服务商，聚焦轨道交通、特

高压、智能电网、工业自动化等领域，为客户提供成套设备、解



 2 / 6 

动主要内容 决方案及运维服务。公司拥有完整的电力设备产品链，产品电压

等级涵盖 0.4kV-1100kV，主要产品包括：智能电网成套开关设

备、特高压/超高压/高压电力电容器组成套装置、气体绝缘金属

封闭开关设备（GIS）、母线、电力电子产品、智能元件、变压

器等全系列产品、基于大数据的全寿命周期解决方案和运维服务

等。公司产品广泛应用于国家电网、南方电网、轨道交通、5 大

发电集团、重大工业用户、市政、教育、医疗卫生等领域，为广

大客户提供产品和服务超过 20 年。 

白云电器专注于电力领域，实施“产业+金融”、“需求+

技术”双轮驱动、一次带动二次，发展智能装备、经营集成服务、

智能互联业务。公司奉行发展型战略，以客户为中心、以奋斗者

为本、以创新为动力，以高质量发展为目标，立志成为行业组织

者、市场引领者、客户价值创造者，向着高科技平台企业转型，

实现企业与客户、股东、员工、合作伙伴、社会的共同繁荣、共

同富足。 

2、公司目前几大核心业务的发展思路？  

答：公司通过“聚焦行业、扎根区域” 的营销策略，紧跟

国家行业发展规划，聚焦电网、轨道交通、数据中心、冶金化工、

电厂、核电等行业，为行业客户提供专业化的产品服务。未来，

公司将以市场为导向，通过技术创新、技术引进和自主研发相结

合的形式，不断加强科研开发实力，优化现有产品，完善产品系

列，朝着“智能环保、绿色节能、自动化”方向进行新产品研发，
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力求为客户提供从涉及、制造、安装、调试、维护全过程的电力

解决方案，满足客户项目总包的需求。 

3、公司目前下游结构拆分？哪些领域是重点，哪些领域在积极

布局？ 

答：白云电器是国内领先的电力能源综合解决方案服务商，

在轨道交通、特高压、智能电网、核电及大型工业企业、国家重

大工程项目等领域提供核心配电及控制设备、解决方案及运维服

务。公司产品广泛应用于国家电网、南方电网、城市轨道交通、

5 大发电集团、重大工业用户、市政、教育、医疗卫生等领域。

电网和轨道交通是公司战略业务，在工业及终端用户市场，军民

融合、民航交通、石油化工、生态环保、新能源、数据中心、电

子半导体是重点细分领域。其中军民融合、生态环保、电子半导

体、城际铁路领域在积极布局。 

4、公司如何看待特高压未来的建设节奏与投资规模？ 

答：根据国家“十四五”规划及国家电网发布“碳达峰、碳

中和”行动方案的相关方向性文件分析，未来五年的电网总投资

计划超 2万亿元，特高压建设节奏将会呈现平稳发展状态。国家

电网“十四五”规划将组织做好金上-湖北特高压直流、陇东-

山东特高压直流、哈密北-重庆特高压直流、川渝特高压交流、

南昌变电站扩建、蒙西变电站扩建（酸刺沟送出）工程前期准备

工作。南方电网将开展“藏东南-粤港澳大湾区”线路可研。 

5、常规电压领域与特高压领域，公司电容器份额分别有多少？ 
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答：公司控股子公司桂林电力电容器有限公司拥有全球最大

的特高压电力电容器生产基地，在电力电容器行业工业总产值连

续数年排名前两位，已经为超过 15 个超高压交直流输电工程和

16 个特高压交直流输电工程提供各种优质产品。桂林电容是电

容器行业唯一获得国家科技进步特等奖的电容器专业制造商。荣

获“第八届全国电力电容器标准化技术委员会突出贡献奖”、 “广

西民营企业制造业 100 强”、“广西最具竞争力民营企业”。 

桂容生产特高压产品，1000kV电容式电压互感器；其高中

压电力电容器产品在行业内排名靠前。 

6、公司今年特高压电容器订单情况如何？ 

答：公司已中标了国家电网有限公司 2021 年特高压工程第

二十三批采购（白鹤滩-浙江特高压第一次设备招标采购）中标

金额为 6361.47万元，合同尚待签署。 

7、轨交业务与产品的布局情况介绍？未来的规划？ 

答：白云电器自 2003 年进入广州地铁开始，一直专心专注

于轨道交通领域，致力于为城市轨道交通提供领先的电力能源综

合解决方案，是中国轨道交通领域产品系列最全，运行业绩最丰

富的公司。截止 2021 年 8 月，已有 31个城市、103 条线路采用

白云电器品牌的产品，已开通运营的线路 65 条，正在调试的线

路 24条，已中标未交货的线路 14 条。白云电器拥有非常完善的

产品链，从 126kVGIS、36kVC-GIS、DC1500V、AC400V、UPS、交

直流电源、配电箱、母线槽等设备，以及能源管理系统、综合监
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控系统、智能运维系统等自动化系统，同时还掌握着交流继电保

护、直流牵引继电保护等核心技术，以产品服务市场，以技术引

领行业。白云电器是目前国内为数不多可以在轨道交通领域提供

供电系统综合解决方案的服务商之一，而且在 2016 年（广州地

铁 14号线、21 号线、知识城线机电总包 14.39亿）、2019年（广

州地铁十三五新线设备+运维的 77亿合同）成功中标两个重大项

目，开创了轨道交通领域的新业务模式。 

城市轨道交通运量大、准点、舒适的特点，正成为现代出行

的最佳选择，国家对轨道交通市场的投资规划也越来越大，各大

城市甚至以地铁开通里程作为城市排名的指标，城市轨道交通的

建设预计迎来最少 10 年的发展高峰期。轨道交通作为白云电器

四大核心业务之一，在产品技术、市场开拓和维护、人才培养等

方面持续投入，专心专注于开拓轨道交通市场，为中国城市轨道

交通市场带来技术、商业模式、人才的创新和进步。在未来发展

中，白云电器持续专注于产品质量领先，夯实技术支持，以优质

的服务提升客户满意度，持续粘合和保持现有市场的份额，同时，

在产业联盟的协同下，开拓各地的轨道交通新市场，推动机电设

备总包、设备+运维等新商业模式的实施，不断做大做强。 

8、上游原材料涨价对公司毛利率的影响？ 

答：上游原材料涨价，对公司毛利率有一定下行的影响，但

影响不会很明显，公司对大宗原材料在中标阶段即采取套期保值

办法进行价格变动的对冲，对产品的核心部件以与供方的协议形
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式锁定投标时点价格。 

9、2021 半年报中提到“在工业及终端市场，新能源板块，中标

宁德时代多个项目；在生态环保板块，中标广环投、广业环保、

中信环境等多个环保项目。”公司具体是在哪些环节进行合作，

提供哪些产品？ 

答：主要是在供配电解决方案上提供电气设备产品和系统控

制解决方案。 

10、公司为宁德时代提供中低压成套开关设备，这部分是有什

么订单吗，大概体量能有多大？主要应用在宁德时代哪些环节，

这算是公司开始向新能源汽车领域开展业务了吗？  

答：公司为宁德时代提供中低压成套开关设备，还为广汽新

能源汽车、小鹏汽车、北汽新能源、上汽通用等新能源汽车等提

供中低压成套电气设备产品和系统控制解决方案。 

11、公司提供的解决方案中，综合能源服务方案目前能否与一

些光伏企业展开合作？ 

答：综合能源服务方案目前与深能源、广东省能源集团、广

发展、南网综合能源公司在开展合作。 

 

 


