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第一节 重要提示 

1 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到 www.sse.com.cn 网站仔细阅读年度报告全文。 

 

2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、

完整性，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

 

3 公司全体董事出席董事会会议。 

 

4 中准会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

 

5 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

公司拟向全体股东每10股派发现金红利2.00元（含税）。截止2023年12月31日，公司总股本

941,963,592股，根据《上海证券交易所上市公司自律监管指引第7号——回购股份》等规定，上

市公司回购专户中的股份不享有利润分配权利，公司通过回购专户持有的137,232股公司股份不参

与本次利润分配，公司拟在实施权益分派的股权登记日前对离职的2名股权激励对象合计持有的

137,232股公司股份进行回购注销。以此计算，拟参与本次权益分派的股份数量为941,689,128股

，合计拟派发现金红利188,337,825.60元（含税）。2023年度以现金方式回购股份计入现金分红

的金额为9,588元，合计分红金额为188,347,413.60元，占合并报表中归属于上市公司普通股股东

的净利润的比例为39.84%。本次利润分配不送红股，也不以公积金转增股本。 

 

第二节 公司基本情况 

1 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 珍宝岛 603567 无 

 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 张钟方 吴弘 

办公地址 黑龙江省哈尔滨市平房区烟台一路8号 黑龙江省哈尔滨市平房区



烟台一路8号 

电话 0451-86811969 0451-86811969 

电子信箱 zbddsh@zbdzy.com zbddsh@zbdzy.com 

 

2 报告期公司主要业务简介 

（一）行业情况说明 

1、行业基本情况 

医药产业是我国国民经济的重要组成部分，关系着人民群众的身心健康，是国计民生的产业，

具有较强的刚性需求。同时医药产业具有高技术、高投入、高风险、高回报、长周期的特点，是

典型的弱周期性行业。 

公司主营业务为医药制造业的中药制造细分子行业。中医药是我国历史文化传承的瑰宝，也

是我国卫生健康资源的重要组成部分，具有优秀的文化属性、高价值的经济属性和科学的临床治

疗价值。 

2023年是全面贯彻落实党的二十大精神的开局之年，是全面建设社会主义现代化国家、向第

二个百年奋斗目标进军的关键一年。健康中国 2030、“十四五”中医药发展规划等强调中西医结

合和促进中医药传承创新发展，为新时代中医药产业发展指明了前进方向，聚焦中医药行业发展

趋势和群众迫切需求，将中医药战略地位提升到新的高度。 

健康意识、老龄化和疾病谱变化推动健康消费需求提升。随着我国社会经济的发展，人民生

活水平不断提高，广大消费者的健康意识日益增强，对疾病的治疗、预防和康复管理需求更加迫

切，中医治未病、慢性病治疗和管理方面的独特优势正好契合消费者的健康需求。我国老年人口

数量多，人口老龄化速度快，预计 2035 年左右，中国 60 岁及以上老年人口将突破 4 亿，进入重

度老龄化阶段。在老龄化趋势下，老年病的患病人数逐年提升。我国近些年来疾病谱发生了明显

变化，心脑血管疾病、高血压、糖尿病、高血脂等慢性疾病发病率上升，进一步促进对中药产品

的需求，推动中药产业保持较快速度增长。 

2、行业发展水平 

医药制造业营业收入、利润下滑。据 2023 年医药工业运行情况数据，2023 年规模以上企业

实现营业收入 29,553 亿元，同比下降 4%；实现利润 4,127亿元，同比下降 16.2%。其中中成药、

中药饮片 2个子行业营业收入、利润保持正增长，中成药营收同比增长 6.5%，利润同比增长 6.4%；

中药饮片营收同比增长 14.6%，利润同比增长 22.9%。 

表：2023年医药工业各子行业营业收入、利润增速 

分类 营业收入增速% 利润增速% 



化学原料药 -5.9 -13.2 

化学制剂 -0.5 -3.4 

中药饮片 14.6 22.9 

中成药 6.5 6.4 

生物制品 -15.6 -43.3 

卫生材料及医药用品 -25.8 -51.5 

药用辅料及包装材料 1.3 9.0 

医疗仪器设备及器械 -5.8 -21.3 

医药专用设备 3.2 -18.0 

合计 -4.0 -16.2 

卫生总费用支出增长。根据《中国统计年鉴 2023 版》2022 年全国卫生总费用支出为 85327

亿元，人均卫生总费用 6044元，同比增长 11%；卫生总费用占 GDP的比重为 7.1%，同比增长 0.4

个百分点。 

就诊人次增长。截至 2023年末，全国共有医疗卫生机构 107.1万个，其中医院 3.9万个，基

层医疗卫生机构 101.6 万个，其中乡镇卫生院 3.4 万个，社区卫生服务中心（站）3.7 万个，门

诊部（所）36.2 万个，村卫生室 58.3万个。2023 年全年总诊疗人次 95.6 亿人次，同比 2022年

增长 13.5%。 

（二）行业政策环境 

国家不断出台医药产业政策与配套措施，鼓励医药行业健康发展。政策发布密集度和力度均

超过往，通过医药、医保、医疗政策的联动倒逼医药产业进行转型升级，朝着创新驱动、高质量

增长驱动的方向发展。 

医改进入快通道，医疗保障制度更加成熟。“十四五”时期全民医疗保障发展主要指标提到，

到 2025年，医疗保障制度更加成熟定型，基本完成待遇保障、筹资运行、医保支付、基金监管等

重要机制和医药服务供给、医保管理服务关键领域的改革任务，保障医疗政策规范化、管理精细

化、服务便捷化、改革协同化程度明显提升。 

中医药发展政策红利持续释放。为进一步落实《中共中央国务院关于促进中医药传承创新发

展的意见》，国务院办公厅印发《关于加快中医药特色发展若干政策措施》，提出 7 个方面 28

项支持政策。相关政策的陆续出台已表明国家大力促进发展中医药产业传承创新发展的决心，行

业联动，持续释放政策红利。 

医保目录动态调整。2023年 12月，国家医保局颁发新版医保目录，新版医保目录于 2024年

1 月 1 日起实施。本轮调整后，国家医保药品目录内药品总数达到 3088 种，其中西药 1698 种、

中成药 1390种；中药饮片仍为 892种。慢性病、罕见病、儿童用药等领域的保障水平得到进一步



提升。经过 6 轮医保目录品种的调整，中药品种纳入数量和占比得到大幅提升。此次调整中，部

分品种的医保支付范围得到部分解限，其中我司多个品种医保备注解限调整。 

集采提速扩面，常态化发展。2023年 3月 1日,国家医疗保障局办公室发布的《关于做好 2023

年医药集中采购和价格管理工作的通知》要求“到 2023年底，每个省份的国家和省级集采药品数

累计达到 450 种，其中省级集采药品应达到 130种”，集采品种范围进一步扩大；同时，国家医

保局提出“指导上海、江苏、河南、广东牵头开展联盟接续采购”、“重点指导湖北牵头扩大中

成药省际联盟采购品种和区域范围，江西牵头开展干扰素省际联盟采购，广东牵头开展易短缺和

急抢救药省际联盟采购”，2023年地方集采工作均照此全面展开。 

（三）公司在行业中的地位 

报告期内，公司依托研发优势、产品优势、智能制造优势、资源聚合优势，助推企业实现持

续强劲发展，综合竞争实力不断增强，不断获得主管部门及权威机构认可。公司在医药行业地位

实现稳步提升，在稳居各项医药行业各项排名前列的同时，在高质量发展、品牌建设、数字化转

型等方面获得多项荣誉。 

公司在第三十四届全国医药经济信息发布会上，获“头部力量·中国医药高质量发展”成果

企业和成果品牌奖；并入围工信部 2022年度绿色制造名单，上榜“国家级绿色工厂榜单”。公司

入选中国医药工业百强系列榜单，位列“2022 年度中国中药企业”第 26强；位列“2022 中药上

市公司 TOP30”第 21位、“2022 中成药企业 TOP100”第 22位、“2023 中国中成药工业 TOP100”

第 23位、“2023 中国药品研发实力排行榜”第 29位、“2022-2023年度中国医药制造业百强企

业”第 48位。公司产品复方芩兰口服液、舒血宁注射液入选“中国中医药循证医学中心发布的

100个基于评价证据的中药品种”；凭借高质量发展成果及代表产品——注射用血塞通，获

“2022-2023年度中华民族医药优秀品牌企业”称号。 

同时，公司荣获第十二届中国上市公司高峰论坛“最佳上市公司董事会”荣誉称号；上榜“2022

中国数字化转型与创新评选”榜单，肯定了公司在数字化转型和创新方面取得的成绩。并位列

“2023 黑龙江民营企业 100强”第 14位、“2023 黑龙江服务业民营企业 50强”第 5位、“2023

安徽省服务业百强企业”第 52位。公司还荣获“中华民族医药优秀品牌企业”等荣誉称号，再次

通过“五星级品牌”、“五星级售后服务”双五星认证，展现了公司在品牌建设、售后服务等方

面的领先实力。 

（一）主要业务 

1、生产方面 



公司在哈尔滨、虎林、鸡西三个生产基地，共有 19 个生产车间，41 条生产线，可生产冻干

粉针剂、小容量注射剂、大容量注射剂、口服溶液、合剂、糖浆剂、口服固体制剂（片剂、胶囊

剂、颗粒剂、丸剂）、煎膏剂、原料药、中药饮片等剂型。目前，公司已形成从原料药、中药制剂、

化药制剂到生物制剂的全产品线布局，并通过优质品种并购与创新研发不断完善产品线，为临床

医患提供多元化产品组合。报告期内，舒血宁注射液 10ml规格已转让。截至 2023年 12月 31日，

公司拥有生产文号 160 个，共 129 个品种，中成药 74 个品种、化学药生物药及原料药共 55 个品

种。125 个品种中 82 个品种进入 2023 年国家医保目录，涵盖甲类品种 35 个，乙类品种 47 个。

同时，公司有 31个品种被列入国家基药目录，拥有血栓通胶囊、复方芩兰口服液和小儿热速清糖

浆 3 个中药保护品种，以及复方芩兰口服液、血栓通胶囊、灵芪加口服液和复方白头翁胶囊 4个

独家品种，形成了涵盖心脑血管、抗病毒、呼吸系统、儿科等大品类和中药优势领域的产品矩阵。 

2、研发与并购方面 

围绕公司战略领域，持续关注行业合作及整合优质资源机会。加速产品的集群上市，通过商

务拓展快速丰富公司品类规划。坚持以市场为主导方向，同时结合流行病学和循证医学发展趋势，

利用营销预测和市场测算建立模型，结合品种领域、技术管线、运营模式等多方面进行品种并购。

报告期内公司在呼吸系统用药及消化道及代谢系统用药等大治疗领域引进了九个临床优势品种，

均为国家医保目录品种，并已完成药品上市许可持有人变更，完善了公司品种序列，丰富了产品

管线，为市场营销输送优质具有临床核心竞争力的产品，具体品种如下： 

批准文号 药品名称 规格 适应症 
处方/非

处方 

国家医保

目录 

国药准字

Z20050458 
茵栀黄片 

每片 0.4g（含

黄芩苷 0.2g） 

清热解毒，利湿退黄。有退黄疸和降低谷

丙转氨酶的作用。用于湿热毒邪内蕴所致

急性、慢性肝炎和重症肝炎(Ⅰ型)。也可

用于其他型重症肝炎的综合治疗。 

处方药 医保乙类 

国药准字

Z20050721 
独一味颗粒 

每袋装 1.5g（相

当于饮片 3g） 

活血止痛，化瘀止血。用于多种外科手术

后的刀口疼痛、出血，外伤骨折，筋骨扭

伤，风湿痹痛以及崩漏、痛经、牙龈肿痛、

出血等。 

处方药 医保乙类 

国药准字

Z19993357 
利肝隆颗粒 每袋装 10g 

疏肝解郁，清热解毒，益气养血。用于肝

郁湿热、气血两虚所致的两胁胀痛或隐

痛、乏力、尿黄；急、慢性肝炎见上述症

候者。 

处方药 医保乙类 

国药准字

Z41022120 
小活络片 每片重 0.3g 

祛风活络，除湿止痛。用于风寒湿痹，肢

体疼痛，麻木拘挛。 
处方药 医保甲类 

国药准字

Z10980126 
北豆根胶囊 30mg 

清热解毒，止咳，祛痰。用于咽喉肿痛，

扁桃体炎，慢性支气管炎。 
双跨 医保乙类 



国药准字

Z41022116 

复方川贝精

片 
片剂 

宣肺化痰，止咳平喘。用于风寒咳嗽、痰

喘引起的咳嗽气喘、胸闷、痰多；急、慢

性支气管炎见上述证候者。 

双跨 医保乙类 

国药准字

Z20043567 
六味地黄片 每片 0.33g 

滋阴补肾。用于头晕耳鸣，腰膝酸软，遗

精盗汗。 
双跨 医保乙类 

国药准字

Z51020804 

复方板蓝根

颗粒 

每袋装 15g 

(相当原生药

15g)、每袋装

5g(相当原生药

15g)(无蔗糖） 

清热解毒，凉血。用于风热感冒，咽喉肿

痛。 
双跨 医保乙类 

国药准字

Z51020807 
金钱草片 每片重 0.3g 

清热利湿，利尿通淋。用于湿热下注所致

小便频数短涩，淋沥疼痛，尿色赤黄，腰

腹疼痛，甚至尿挟砂石。 

处方药 医保乙类 

注：双跨是指即作为处方药又作为非处方药的药品。 

 

（1）中药研发 

围绕公司中药研发战略布局，坚持以市场需求为导向，以产品生产落地、上市销售为最终目

标，聚焦心脑血管类、消化类、呼吸类、免疫类“四大类”布局中药产品研发，紧紧围绕培育大

品种、新药研发、院内制剂、二次开发等领域，持续不断的改善调整品种结构，为市场营销输送

优质具有临床核心竞争力的产品。报告期内 1 个中药创新药研发稳步推进中，已完成药学、毒理

研究、药效学研究，正在开展新药临床试验申请；3 个院内制剂注册项目完成药学，毒理研究及

药效学研究，正在开展申报临床研究；中药二次开发项目研究，1 个品种已完成质量标准提升研

究、1个中药注射剂品种质量标准提升研究持续开展中。 

（2）化药研发 

报告期内，获得化药 10个项目上市许可，其中 9个项目获得中国上市许可，1个项目获得美

国上市许可；6个项目注册申请获得受理通知书；3个项目完成了工艺验证。 

3、销售方面 

公司坚持“多线并存”、坚持“多品共销”，推行“以销售服务为中心”的营销运营理念，

立足一线、服务一线，持续优化提升营销服务能力，制定全终端差异化的市场发展策略，构建完

成覆盖全国的营销网络。公司结合行业政策、行业市场发展趋势、市场和临床需求等内外部环境，

持续优化销售产品结构，立足现代化可持续发展，深耕中成药领域，构建了注射用血塞通、注射

用炎琥宁、舒血宁注射液、血栓通胶囊、复方芩兰口服液、双黄连制剂等产品为核心的产品体系，

研发品种持续上新布局三大终端六大市场，系统整合营销资源。完善总部统筹，分线作战的销售



组织，挖掘潜在存量市场主渠道终端价值的同时，加快新产品上市和新渠道、新终端拓展。积极

推进院内制剂、原料药项目，培育业务新的增长点。 

我公司积极参与药品集采项目，报告期至今，盐酸克林霉素胶囊在上海牵头的十五省联盟国

家集采到期接续项目中中选；舒血宁注射液 2ml、双黄连口服液在上海市中成药带量采购中中选，

注射用炎琥宁在甘肃省 2022年药品集中带量采购项目中中选；舒血宁注射液 2ml、双黄连口服液

（无糖型）、复方氨酚烷胺胶囊在江苏第四轮药品集中带量采购中选；二甲双胍缓释片、注射用

炎琥宁在山东省采购协议期满药品接续采购项目中选；注射用炎琥宁在云南曲靖五批（全省联盟）

药品集中带量采购中选；舒血宁注射液 2ml、双黄连口服液（无糖型）在云南曲靖第三批中成药

项目中选；注射用血塞通、舒血宁注射液、血栓通胶囊、双黄连口服液（无糖型）在天津牵头的

京津冀 3+N联盟中选。公司其他中药注射剂品种也按照国家集采趋势积极布局，将会参与 2024

年湖北牵头的中成药联盟集采续约以及其他省级集采项目；另外，我公司新上市的过评仿制药品

种，也会按各省项目排期陆续参与投标。 

4、中药材贸易 

报告期内，公司利用全国“N+50”的战略布局，在全国七大道地药材产区设立产地办事处，

利用信息调研等手段掌握产地一手货源信息，同时开发全国的上下游客户，采用“以销定采”和

“品种经营”两种模式，开展中药材贸易业务。公司根据下游客户的需求情况以及在产地的布局

优势，从 200余种常用大宗品种中，筛选出 68个核心品种，并根据品种的产量情况以及下游需求

情况划分一二三级，通过全方位的调研，整理品种的核心信息，进行适时采购和销售，对于优势

品种进行提前采购建仓，保证货物优质优价。另外，公司现有的神农仓大卖场，依然是产地一手

货源的展销中心，公司现有的核心品种均在神农仓有售，可实现产地到市场的一线直销。公司持

续完善“N+50”的产地布局，以推动对上游品种资源的掌控以及客户资源的开发，报告期内通过

联建等方式新增办事处 2个，合建种植基地 1个、加工基地 1个，截至目前已完成 16个产地办事

处的合作建设，4个种植基地、10个道地药材加工基地的合作建设。 

报告期内，交易中心创新投资发展模式，与产业基金合作，在贵州省建立了合资公司，产业

覆盖种植、产地加工、贸易经营以及仓储物流等全产业链布局建设，旨在打造产业融合的样板市

场，推动“N+50”整体产业布局落地，借助此次贵州项目的推进，公司未来将会在全国进行样板

市场的复制。 

（二）经营模式 

1、医药工业 



（1）采购模式 

①中药材采购（生产用）： 

集中采购模式：对于公司自主生产所需原材料的中药材，由公司采购部门统一负责采购。采

购部门在全国 7 大道地药材主产区分别建立了中药材信息网点，并建立了市场价格动态分析的平

台，掌控中药材的行情变化，根据公司年度采购计划、实时库存情况，综合考虑各种药材的市场

供求和价格情况，确保在最佳采购时机进行生产所需药材的储备。 

战略采购模式：公司自产所需中药材属于市场供应充足的大宗药材，通过对当前市场行情分

析和未来发展趋势预估，开展生产战略储备和经营战略储备，以降低生产成本、保障生产供应。

此外，公司通过市场办事处，直接与产地/市场供应商对接，以达到减少药材流通环节、控制药材

质量稳定，做到采购全程可追溯。 

②设备、工程、原辅料、包材采购： 

集中公开招标采购模式：通过公司自有信息平台以及国内第三方招采平台，发布招投标信息，

收集审核参标供应商信息并加大对供应商的绩效管理能力，对供应商有针对性地管理和整合，建

立供应商分级标准及考核评价体系，进行客观评价，实行差异化管理。 

整合各公司同类采购项目进行统一招标，通过采购数量上的优势，提高谈判力度，获得价格

折让及良好服务，对重大项目合作的供应商进行用户现场实地考察，在招标过程中贯彻公开、公

平、公正的原则，明确招标内容、以质论价，在保证质量及售后服务的前提下，达到价格最优化

控制。 

战略合作采购模式：与国内外具有技术优势、价格优势及售后服务优势的一线供应商建立战

略合作关系，通过建立战略合作的模式，达到降低采购成本以及提升质量的目的，最终提高企业

效益及综合竞争力。 

（2）生产模式 

公司实行“以销定产”的生产模式，生产部门依据销售计划、成品库存、原辅包库存、物料

采购周期、生产周期、检验周期、新产品交接安排及设备产能等情况制定生产计划，组织召开产

销对接会，逐品种产销对接，确定生产计划后下达执行。 

生产公司根据生产计划，结合公司的实际库存及在途物资采购情况平衡制定原辅包需求计划，

逐级审批后向供应商下达采购计划。 

生产公司生产保障部门组织制定车间生产计划指令下发，各生产车间按照计划有序组织生产、

检验、成品放行，满足销售需求。 



（3）销售模式 

报告期内，公司坚持以“市场为中心、以终端为基石”，围绕“八率”确定战略核心，进一

步夯实“多线并存、多品共销”的理念，通过市场的精细化招商，建立起多渠道、多模式、多品

种、多规格共存的营销体系。 

公司一直将产品管线扩深、产品标准升级作为销售能力可持续发展的核心。逐步形成了注射

用血塞通、血栓通胶囊、复方芩兰口服液、双黄连制剂、舒血宁注射液等产品为核心，其他普药

产品为辅的产品布局，形成了中成药的全产品覆盖。 

2、医药商业 

（1）采购模式 

在采购方面，公司不断优化供应链管理，确保药品、医疗器械和中药饮片的质量和供应稳定

性。公司主要与国内优质的生产企业进行合作，以保证采购产品的质量和性价比。在采购过程中，

坚持严格的预算与计划管理，并结合中标价格和市场价格进行策略性采购。全程遵循 GSP 要求开

展产品采购，坚持以销定采，动态调整库存。采购计划制定后，进行预算分析，报公司批准后签

订采购合同，确保按合同约定进行择优采购。财务管理部门通过预算分析管理监督采购计划的执

行情况，以确保采购活动的有效性和高效率。 

（2）销售模式 

医药商业作为区域领先的医药配送企业持续稳健发展。通过不断优化产品线，目前经营的药

品、医疗器械、诊断试剂和中药饮片品规数量 5000 余个，为超过 1400 家的下游客户提供服务。

公司致力于满足客户的多样化及个性化需求，通过承接各类产品的医疗配送业务，在同类企业中

的优势进一步凸显。公司以提升医疗服务为宗旨，不断调整和优化客户和产品结构，积极探索创

新业务模式，以扩大零售业务规模，加速现金周转，提升盈利水平。 

3、中药产业 

（1）中药材贸易经营 

中药材贸易业务主要有两大经营模式，即“以销定采”和“品种经营”，其中“以销定采”

模式是通过开发下游客户资源，确定其所需品种后，进行反向采购，即在开发客户时基本已确定

销售品种和销售规模；该模式下要针对客户进行评级，选择优质客户进行重点维护，积极开拓行

业知名度高、回款诚信好的客户，利用公司 N+50的布局以及市场的资源优势，可为客户提供优质

价廉的产品，进一步推动下游客户的开发。 



“品种经营”模式则根据市场行情而定，公司根据品种使用量和经营规模，筛选出核心品种，

并按一级、二级、三级进行分类，公司对上述品种进行全方位的市场调研，以信息为导向，结合

市场行情，在适宜的时机进采购，并在保持合理利润空间的前提下进行销售。 

（2）产地加工合作 

交易中心依托“N+50”的布局在药材主产区进行加工基地的合作建设，利用产地源头的优势，

并结合交易中心经营的核心品种，在产地进行药材的收鲜、趁鲜加工以及仓储，确保药材的优质

优价，一方面可通过下游的销售订单进行销售，另一方面可利用优质货源开发新的销端客户，实

现以优质货源吸引客户，以优势价格留住客户的目标。 

（3）线下市场管理 

线下市场是公司目前经营管理的一个重要场所，承接线下商户的经营，线下市场根据不同的

功能划分为几大区域，包括贵细精品品牌街区、神农谷中医药养生街区、大健康产品智慧交易区

（中医药产品展销区）、香料国际交易区（香料谷）、大健康电商直播基地、全国道地药材展销

区（神农仓）等，为药商药企提供标样展示、互动体验的全天候智慧交易服务场所。 

盈利模式：公司对线下市场主要进行日常的管理，收取少许租赁费和管理费。通过线下市场

的活跃度来扩大公司自营中药材贸易业务的发展规模。 

（4）第三方电商平台 

公司目前运营的“神农采”电商平台，为第三方服务平台，主要对上下游客户进行服务，方

便客户在平台上进行交易。公司通过不断开发上下游客户，实现线上交易资源的不断积累，目前

该平台主要系带动线下交易流量的增长。目前，电商平台处于免费推广阶段，暂未对平台上客户

进行收费。 

（三）主打产品的市场地位 

报告期内，公司紧抓市场机遇，各级终端市场不断深耕，逐步打造核心用药领域产品群，核

心产品主要聚焦心脑血管、呼吸系统等优势疾病领域，我国心脑血管中成药、呼吸系统中成药年

度市场规模均在 1000 亿元体量。根据药监局米内网数据统计，2023 上半年度注射用血塞通在心

脑血管中成药领域临床渠道排名第 1，公司注射用血塞通 2023上半年度市场份额排名第 1；2023

上半年度舒血宁注射液心脑血管中成药领域临床渠道排名第 11，公司舒血宁注射液 2023 上半年

度市场份额排名第 3；小儿热速清糖浆 2023上半年度市场份额排名第 1。 

（四）业绩驱动因素 

1、行业利好政策频出，产业发展动能持续增强 



国家密集出台稳定经济增长的政策措施，促进整体经济企稳向好，将助推医药行业提质增效，

医保、医疗、医药政策的发布实施，不断促进用药市场“腾笼换鸟”。中医药利好政策频出；儿

科妇科专用药政策性利好；医保目录动态调整，支付条件进一步松绑；数字化互联网医院与传统

诊疗形式互补；临床不断强化临床路径管理；多政策推动促进合理用药；国家积极推进区域医疗

中心、家庭医生、社会办医、基层建设；公立医院绩效考核，薪酬制度改革；完善分级诊疗体系；

国家医学中心和区域医疗中心、医联体、医共体、公立医院发展等；将推动国家医疗卫生服务高

质量发展，中医药在国家公共卫生医疗体系中西医并重的指导前提下，为公司产品的营销带来增

长点和驱动点。 

2、聚焦临床优势领域，持续提高产品市场价值 

公司通过提升产品力提高竞争力，聚焦心脑血管、呼吸系统等优势疾病领域，基于心脑血管

3.3亿患病人群基数、人口老龄化加剧、长期慢病诊疗需求，呼吸系统疾病常见多发、发病率高、

人群普遍易感的流行病学特征，着力核心产品再评价及二次开发，关注疾病的全周期管理，不断

丰富产品，驱动专业化布局。坚持注射剂与口服制剂的双线发展战略，通过制剂工艺提升改造、

循证证据补充完善等方式，提高产品临床价值，维持价格稳定并提高销量。并结合公司现有产品

结构及品类、营销团队规划，依据市场竞争情况、优势疾病领域、优势病种等遴选要素，进一步

提升公司产品的学术内涵和市场声誉，将产品的学术优势转化为市场优势，推动销售增长。 

3、多元梯队式药品研发，产品管线日趋丰富 

公司坚持以自主技术创新和合作研发等多方式并举的研发策略，大力发展中药制剂、化学制

剂、生物制剂研发，坚持“中药为主、中西并重”研发战略，打造“六位一体”研发模式，构建

“一心四院”研发体系，根据产品上市梯队布局，通过合作、并购等多种形式，快速丰富高潜力、

临床必需的产品，充分利用公司研发、市场资源整合，与原有产品体系，形成系列化产品的销售

组合，满足医疗市场未被完全满足的市场需求。 

4、持续优化渠道结构，营销能力提升市场快速拓展 

公司持续优化渠道结构，加强渠道管控，以行业医疗机构层级划分为标的，分品类、分产品、

分规格，形成以等级医疗机构、基层医疗机构、零售市场全终端覆盖的销售管理体系，通过加强

业务培训、强化学术推广、提升营销技能、强化服务质量、加强商业合作等方式持续提升营销能

力，提高营销资源整合及使用效率，不断提高市场覆盖率及占有率，实现现有存量市场稳健经营

和增量业务快速拓展。 

5、持续智能制造、全程质控，保公众用药安全 



公司持续推进精益求精的生产管理体系、智能制造体系、质量控制体系，以优质、安全、疗

效确切的产品，获得良好的市场口碑和反馈，公司加大药品整个生命周期内各环节研究和控制力

度，采用 GMP 等管理规范及严格的质量标准控制药品质量，各步骤严格把关。公司结合国家药品

标准以及《中国药典》等行业技术标准相关要求，为每个药品制定高于国家药品标准的公司内部

质量控制标准，提高了药品关键检查项目的指标。确保每批产品的生产、检验均符合相关法规、

注册要求和质量标准。进一步完善质量风险管理方案，建立临床不良反应信息反馈体系，增强市

场质量风险防范和应对能力，实现从药品研发到临床使用全过程的质量监控，确保公众用药安全。 

6、战略投资合作，推进产业发展 

2023年，公司与贵州农业发展基金达成战略合作，共同出资成立贵州神农谷健康产业发展有

限公司，并下设贵州神农谷中药产业有限公司和贵州神农谷医药科技有限公司，用于中药材以及

大健康产品的经营业务，公司可利用当地的政府资源，深度开发产业资源，形成产业优势，进一

步夯实“N+50”的产业布局，为业务开展提供更多便利条件以及资金支持。 

 

3 公司主要会计数据和财务指标 

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标 

单位：元  币种：人民币 

 
2023年 2022年 

本年比上年 

增减(%) 
2021年 

总资产 12,465,874,627.30 11,677,768,228.80 6.75 11,506,076,750.01 

归属于上市公

司股东的净资

产 

7,548,383,235.96 7,098,966,761.17 6.33 7,042,918,942.75 

营业收入 3,138,186,554.27 4,214,148,859.72 -25.53 4,126,813,896.18 

扣除与主营业

务无关的业务

收入和不具备

商业实质的收

入后的营业收

入 

3,068,733,517.77 4,182,998,444.60 -26.64 4,120,312,938.01 

归属于上市公

司股东的净利

润 

472,740,021.12 185,440,370.42 154.93 332,099,672.96 

归属于上市公

司股东的扣除

非经常性损益

的净利润 

-31,842,460.08 -280,408,320.73 88.64 79,236,536.87 

经营活动产生

的现金流量净

额 

-478,244,805.78 -326,792,760.53 -46.34 -433,936,940.94 



加权平均净资

产收益率（%

） 

6.4564 2.6198 
增加3.84个百

分点 
5.6640 

基本每股收益

（元／股） 
0.5032 0.1970 155.43 0.3841 

稀释每股收益

（元／股） 
0.5029 0.1970 155.28 0.3841 

 

 

 

 

 

 

 

3.2 报告期分季度的主要会计数据 

单位：元币种：人民币 

 
第一季度 

（1-3月份） 

第二季度 

（4-6月份） 

第三季度 

（7-9月份） 

第四季度 

（10-12月份） 

营业收入 1,263,753,051.37 286,774,701.34 497,606,600.40 1,090,052,201.16 

归属于上市公司股

东的净利润 
236,593,220.04 -133,606,623.81 114,096,950.94 255,656,473.95 

归属于上市公司股

东的扣除非经常性

损益后的净利润 

220,655,889.02 -390,077,652.59 106,491,169.99 31,088,133.50 

经营活动产生的现

金流量净额 
-153,277,856.55 -30,523,145.75 -128,152,909.66 -166,290,893.82 

 

季度数据与已披露定期报告数据差异说明 

□适用  √不适用  

4 股东情况 

4.1 报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特

别表决权股份的股东总数及前 10 名股东情况 

 

单位: 股 

截至报告期末普通股股东总数（户） 24,526 

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 24,767 

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 不适用 

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户） 不适用 

前 10名股东持股情况 

股东名称 

（全称） 

报告期内增

减 

期末持股数

量 

比例

(%) 

持

有

有

限

质押、标记或冻结情

况 股东 

性质 股份 

状态 
数量 



售

条

件

的

股

份

数

量 

黑龙江创达集团有限

公司 
-96,900,000 482,985,300 51.27 0 质押 338,680,006 

境内

非国

有法

人 

黑龙江创达集团有限

公司－2023年面向

专业投资者非公开发

行可交换公司债券

（第一期）质押专户 

85,629,994 85,629,994 9.09 0 无 0 

境内

非国

有法

人 

虎林龙鹏投资中心

（有限合伙） 
-31,108,915 65,792,905 6.98 0 无 0 

境内

非国

有法

人 

湖州赛瀚股权投资合

伙企业（有限合伙） 
0 47,098,180 5.00 0 无 0 

境内

非国

有法

人 

北京盛世宏明投资基

金管理有限公司－绍

兴滨海新区生物医药

产业股权投资基金合

伙企业（有限合伙） 

0 22,488,755 2.39 0 无 0 其他 

银河德睿资本管理有

限公司 
10,717,815 10,717,815 1.14 0 无 0 其他 

黑龙江创达集团有限

公司－2023年面向

专业投资者非公开发

行可交换公司债券

（第二期）质押专户 

8,700,000 8,700,000 0.92 0 无 0 其他 

中国银河证券股份有

限公司 
8,069,900 8,069,900 0.86 0 无 0 其他 

香港中央结算有限公

司 
7,832,923 7,832,923 0.83 0 无 0 其他 

申万宏源投资管理

（亚洲）有限公司－

旺旺一号 

7,746,551 7,746,551 0.82 0 无 0 其他 



上述股东关联关系或一致行动的说

明 

上述股东中黑龙江创达集团有限公司、虎林龙鹏投资中心

（有限合伙）及湖州赛瀚股权投资合伙企业（有限合伙）

三者之间不存在关联关系、一致行动人的情况，黑龙江创

达集团有限公司、虎林龙鹏投资中心（有限合伙）及湖州

赛瀚股权投资合伙企业（有限合伙）与其余股东之间不存

在关联关系、一致行动人的情况，公司未知其余股东之间

是否存在关联关系、一致行动人的情况。 

表决权恢复的优先股股东及持股数

量的说明 
不适用 

 

 

 

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  

 
 

4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  

 

4.4 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况 

□适用 √不适用  



5 公司债券情况 

□适用 √不适用  

第三节 重要事项 

1 公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对

公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。   

报告期内，公司实现营业收入 31.38亿元，同比降低 25.53%；实现归属于上市公司股东的净利润

4.73亿元，同比增加 154.93%。 

 

2 公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终

止上市情形的原因。 

□适用  √不适用  
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