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浙江金沃精工股份有限公司投资者关系活动记录表 

     编号：2021-002 

投资者关系活

动类别 

特定对象调研 □分析师会议 

媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观 

□其他 （ ） 

参与单位名称

及人员姓名 

博时基金 齐宁、肖瑞瑾、黄继晨、赵易、陈曦、郭永升 

华泰证券 肖群稀、胡婷、时彧 

时间 2021年11月13日 

地点 电话会议 

上市公司参与

人员姓名 

董事长杨伟、总经理郑立成、董事会秘书兼财务总监陈亦霏、证券事

务代表徐益曼 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

总经理郑立成先生对公司主要情况进行了简要介绍。 

一、问答环节： 

Q：请介绍一下公司客户不生产轴承套圈而是对外采购的原因？ 

A：随着经济全球化，公司客户等国际轴承企业更专注于轴承产品本身的设计和

销售，而轴承套圈更多由公司这样劳动力素质较高、生产工艺稳定地公司进行

专业化生产，专业化分工成为轴承行业未来发展的重要趋势。 

 

Q：请问轴承套圈占轴承成品的价值？ 

A：占35%左右。 

 

Q：请问汽车轴承行业或汽车轴承套圈行业的市场规模？ 

A:没有细化到汽车轴承行业的数据。轴承行业的市场规模在千亿以上。 

 



Q:请问公司客户的轴承产品是所有应用领域都涉及的还是专注于某一领域？ 

A:首先，公司的主要客户都是综合性地轴承企业，每家客户产品涉及的品类和

应用领域都很齐全；其次，每家客户各有各的擅长，如恩斯克（NSK）的深沟球

轴承，斯凯孚（SKF）的调心滚子轴承，舍弗勒（Schaeffler）的滚针轴承等。 

 

Q:请问公司毛利率、净利率与五洲新春存在差异的原因？ 

A:首先，五洲新春除轴承套圈业务外，还有轴承成品、汽车配件等业务，其业

务结构与公司不一致；其次，五洲新春的生产流程涵盖了锻造、热处理等公司

主要通过外包方式开展的工序，五洲新春可以从相对较长的工序获得一定的利

润，从而导致其与公司之间的毛利率、净利率出现差异。 

 

Q:请问公司与客户的定价模式？原材料涨价带来的成本上涨能否传导至下游？ 

A:公司与客户约定公司产品销售价格按照原材料采购价格波动情况定期进行调

整，因此，原材料涨价后成本能够传导至下游，但存在一定的滞后性。 

 

Q:请问公司面对庞大的下游市场，如何进一步提升市场份额？ 

A：公司前期受资金等条件的限制，规模较小、产业链较短，公司上市后融资渠

道的打开有助于公司更快地发展：首先，实现锻、车、热处理及精磨一体的轴

承套圈产业链布局，以提高公司新订单的获取能力；其次，跟随客户进行跨地

域的发展，公司已在银川设立了全资子公司银川金沃精工科技有限公司，是公

司跨地域发展的第一步。 

 

附件清单 

（如有） 

无 

 


