
证券代码：300913                                  证券简称：兆龙互连 

浙江兆龙互连科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                编号：2021-004 

投资者关系活动

类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称及

人员姓名 

华创证券：孟灿             建信资产：何利丽 

光大保德信：陈飞达         银华基金：郭磊 

华商基金：刘力             博时基金：王赫、齐宁 

天弘基金：周楷宁、张磊     交银施罗德：刘庆祥 

平安养老：蓝逸翔           民生加银：刘昱含 

圆信永丰：马红丽           中邮人寿：朱战宇 

中荷人寿：张作兴           善渊投资：唐聪 

光证资管：李行杰           明曜投资：陈睿 

时间 2021年 11 月 6日下午 14:00-15:00 

地点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

董事长兼总经理姚金龙先生、副总经理姚云涛先生、董事会秘

书姚云萍女士、财务负责人宋红霞女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

首先由公司董事会秘书姚云萍女士向调研人员简要介绍

公司概况、产品市场和公司未来发展的展望。然后现场董事长

姚金龙先生、副总经理姚云涛先生等人回答了提问，具体内容



如下： 

1.公司今年收入同比保持较快增长，主要原因是什么？ 

答：今年以来原材料价格上涨，公司相应调整产品销售价

格；同时积极开拓市场，加大推广力度，公司超六类及以上数

据线缆、高速线缆及组件、专用线缆及连接产品业务保持较快

增长。 

2.收入增速绝对值逐季度下降，主要原因是什么？ 

答：今年春节过后原材料开始涨价，客户在第一、二季度

积极下单，订单饱满，增长较快。进入第三季度，鉴于原材料

价格从年初开始持续高涨并处于高位，客户处于降低库存的观

望状态。截止目前原材料价格有所回落，公司订单处于正常水

平。 

3.公司会针对大客户进行备货吗？ 

答：公司主要实行“以销定产”的生产模式，并根据客户

需求适当备货。 

4.在手订单变化趋势如何，在宏观环境下行的背景下，对

后续几个季度的经营趋势如何展望，依据是哪些？ 

答：目前，公司订单处于正常水平。未来展望，全球疫情

常态化对出口带来长期不确定性的影响，原材料价格大幅波动

也会给公司带来一定的影响。但是，随着我国对电子信息、互

联网及数据中心行业规模投资进一步加大，对高速线缆、超 6

类及以上数据线缆产品等带来更多市场机会。同时，随着工业

自动化在各个行业领域的应用深入，给工业全系列线缆和连接

产品带来新机遇和增长点。 



5.今年总体毛利率较往年有几个点的下降，主要原因是什

么？成本加成的定价模式，传导有时滞吗？还是大客户占比提

升，拖累毛利率？考虑到原材料价格的大幅波动，公司有什么

应对策略，对后续几个季度毛利率趋势如何判断，依据有哪

些？ 

答：公司原材料以铜为主，今年以来铜价大幅上涨，其他

原材料价格涨幅也很大，营业成本同比增长较快。公司产品价

格在合同约定的定价原则基础上，根据铜材等原材料的市场价

格变动情况进行相应地调整，但成本的传导具有一定的时滞

性，因此原材料价格的波动会给公司带来一定的影响。公司将

持续加强自身的营销能力，扩大销售规模，不断提质增效，提

升高附加值产品的占比，以市场价格为导向，提升公司产品毛

利率。 

6.海康威视一直是公司的第一大客户，占比 30%左右，这

块的产品、定价模式、毛利率、客户采购模式、后续需求能见

度、份额分配怎么样？海康威视的这种需求，跟摄像头数量还

是什么数量相关？ 

答：海康威视目前是公司的第一大客户，与海康威视的合

作保持健康稳定的发展，特别是在机器人、机器视觉等领域的

合作增长较快。但是随着公司其他市场和客户的持续扩大，海

康威视在公司的销售占比有所下降。海康威视的需求与摄像头

数量有一定的关联性，但是没有强绑定。目前海康威视总体需

求保持稳定。 

7.公司及同行业相关企业是否存在大客户集中，依赖大客



户的情况？ 

答：公司产品销售覆盖中国大陆、欧洲、北美、中东、东

南亚、澳大利亚等一百多个国家和地区，近年来，公司不断拓

宽业务边界，积极融入各行业领先企业的产业链中，取得了卓

越成效。公司也将通过维护现有渠道，并开发新渠道，特别是

数据中心、工业领域等方面的布局，积极进行相关行业拓展。  

8.公司所处行业是否是相对标准化的产业？ 

答：公司根据客户应用场景需求不同在标准化产品上进行

延伸，客制化程度较高。 

9.系统标准化后通道减少，对线缆及连接产品的需求会产

生影响吗？ 

答：随着电子信息产业的不断发展，互联网领域应用不断

升级，物联网万物互连，对数据传输与连接的需求不断加大。 

10.国外收入占比基本超过一半，这几年贸易战、疫情、

产业转移等大背景下，对公司的影响如何，怎么应对的，未来

趋势如何判断？ 

答：经过长期的积累，公司产品销往全球 100 多个国家和

地区，与一批海外客户保持了长期稳定的合作关系。因此今年

公司海外业务受大环境的影响较小，保持了较快增长。未来，

公司在产品结构上正从线缆向线缆组件及连接系统发展，有利

于提升客户粘性和产品的系统性竞争力，海外市场业务将保持

平稳发展。 

11.超 6 类及以上数据通信线缆占比提升，应用场景有哪

些，市场空间如何，竞争格局怎么样，公司差异化优势在哪些



地方，未来增长预期如何？ 

答：超六类及以上数据通信线缆应用场景主要是万兆以太

网，随着新一代通信及信息技术的发展，产品的智能化程度不

断提升，网络带宽也不断升级，数据传输速度呈现快速提高的

态势，对数据线缆的需求也逐步向高阶演进。公司差异化优势

体现在通过信号完整性和电磁兼容的研究和开发，使得公司的

线缆连接系统产品得到更好优化。随着募投项目的陆续投产，

公司的制造能力和规模也将得到明显提升。在数据线缆和连接

产品领域，公司在技术、制造能力、规模方面，保持了在行业

内的领先地位，未来将保持较快增长。 

12.公司下游涉及诸多等领域。大致的分布结构如何，哪

几个场景占比更高，其中公司的细分市场市占率、竞争优势，

未来发展预期如何？ 

答：应用于企业网络和智能安防领域的数据线缆及布线系

统产品，应用于数据中心、高速通信领域的高速互连线缆及连

接组件，应用于工业与医疗领域的专用线缆和连接系统产品。

公司数据线缆营业收入占比最高，工业、高速互连线缆及连接

组件产品保持了较快的增长。公司不断坚持自主研发，积累核

心技术，未来将进一步加强营销团队建设，积极融入高端产业

链，不断提高产品的市场份额。 

13.新产品、新客户开拓情况怎么样，预期明后年会带来

多少的增量和弹性？ 

答：公司基于数字通信领域的积累，产品从线缆到线缆组

件发展，再到整个连接系统领域的开发和拓展。其中，布线系



统已经完成万兆 POE（以太网供电技术）系统的开发，是国内

首个通过中国信通院的双向万兆通信供电一体化连接方案性

能评测的系统。高速互连线缆及组件方面，公司目前已能够规

模化生产应用于传输速率达到 400Gbps 的高速传输线缆及组

件，并成功开发了 800G 传输速率的高速线缆组件。工业与医

疗线缆及组件方面，提供全系列机器视觉各种应用的产品方

案，以太网和各类总线电缆电缆产品认证或测试报告齐全，机

车线缆通过欧洲和中国的相关标准测试，船用线缆获得挪威船

级社 DNV，美国船级社 ABS认证，中国船级社 CCS认证正进行

中。 

目前万兆 POE系统已经有一些成功案列；高速互连线缆和

连接产品逐步打开市场，已实现批量交付；工业数字通信电缆

及连接产品在工业以太网、机器视觉、光伏新能源、机车等领

域也与国内知名企业展开合作，也已实现批量交付，开拓了上

述领域的增量市场。未来，随着公司产能和技术的不断提升，

将推动产品向更多应用领域延伸。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021年 11 月 6日 

 

https://www.zhaolong.com.cn/fangan/tongxinshuju/zhineng-louyu.html

