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投资者关系 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            √业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他（电话会议）  

参与单位 

申万宏源证券、摩根士丹利、富国基金、银华基金、财通基金、广发

基金、嘉实基金、人保基金、华安基金、华泰柏瑞基金、中海基金、

东吴基金、国寿资产、长安基金、红土创新基金、中欧基金、华商基

金、万家基金、兴证全球基金、大家资产、野村东方国际证券、华泰

证券、中意资产、上银基金、安信基金、长城财富资管、旭松资本、

钧犀资本、淡水泉、国世通控股、沣杨资产、建信信托、中科沃土基

金、千合资本、富荣基金、友邦资产、钜洲投资、海汇投资、鸿道投

资、平安资产、中融基金、进化论资产、建信基金、招商资管、鲍尔

赛嘉（上海）投资、广发银行资管等 

时间 2021 年 10月 25日 21：00 

地点 深圳市赢合科技股份有限公司 

接待人员姓名 

董事会秘书：李春辉 

财务总监：刘永青 

投关经理：张晶 

活动主要内容介绍 

董事会秘书李春辉先生简要介绍了公司三季度财务表现及经营

情况，今年第三季度，公司实现营业收入 14.82 亿元，同比增长

191.95%，实现净利润 6483.11 万元，同比增长 749.24%。今年前三季

度，公司实现营业收入 32.18 亿元，同比增长 83.85%，实现净利润

1.68 亿元，同比略有下降。公司去年的业务结构里，其他一次性业务

占比较大，今年以来公司锂电主业的增长还是非常强劲的。 

公司还就投资者关注的问题进行了沟通与交流，主要问答情况如

下： 

1、关于公司新签订单情况的更新 

截止 10 月 20 日，公司今年以来新签有效订单超过 72 亿元，其
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中，前五大客户占比超过 70%。新签及中标订单合计已超过 90 亿元。

主要客户包括宁德时代、国轩高科、亿纬锂能、蜂巢能源、珠海冠宇、

BYD、LG 新能源、中航锂电、ACC 等国内外一线电池企业。除此以

外，公司今年也收获了来自宝马的前段订单。 

2、毛利率情况 

   公司毛利率在前三季度持续承压，是受到了多方面的影响。一是

今年以来材料成本上升较大；二是公司为新订单交付增加了很多员

工，导致人工成本上升；三是公司订单增长较快，但供应链扩产节奏

略迟缓，导致前期出货未达预期。针对上述问题，公司采取了较多应

对措施：首先今年以来行业扩产较多，订单环境整体优于去年，公司

也已和客户沟通成本上升问题；另一方面，公司希望通过加强整体生

产过程的成本管控，以及提升周转效率等方式来化解毛利率压力。公

司也进行了组织架构的调整，积极引进管理型人才，以期进一步提升

生产与管理效率。随着公司出货量的不断提升和规模效应的显现，公

司的盈利情况有望逐步改善。但因为公司从签署订单到生产交付到确

认收入时间较长，所以盈利的改善也需要一个过程。 

3、叠片技术的进展 

近两年国内愿意采用叠片技术的电池企业和招标量在逐渐变多，

这将对设备公司加大在叠片技术的研发投入力度带来正向作用。目前

来看国内主要还是采用 Z 字叠技术，赢合科技在叠片领域的布局还是

比较早的，也经历过非常多的迭代，叠片机当前需要进一步克服和优

化的问题包括效率的提升、对齐度、粉尘和毛刺的管控等。目前公司

主推的叠片机型是三工位高速叠片机及与其相关的切叠一体机。单机

平均效率可达 0.15s/p，处于国内领先水平，目前公司叠片机主要合

作的客户包括蜂巢能源、亿纬锂能、国轩高科等。 

4、公司在海外市场的开拓情况 

实现节能减碳，力推电动化发展是全球之势，海外市场也是今后

公司重点发力的方向之一，尤其是日韩、欧洲及美国市场。为此我们

是有几条线在并行推进的，包括拓展日韩、欧美的电池厂、整车厂，
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以及跟随国内电池企业出海等。其中，公司与 LG 新能源是自 2018 年

以来便一直保持订单合作的，公司与其联合研发的高速制片卷绕一体

机，在效率与自动化程度方面都达到了全球最领先水平。在欧洲市场，

公司已收获来自 ACC、宝马等的订单。其中，ACC是 Stellantis 与道

达尔合资的电池制造商，现在奔驰也有入股，规划是在 2030 年之前

拥有 120GWh 的产能。今年以来公司累计收获的来自海外品牌的订单

已近 5 亿元人民币（包括国内国外产线）。 

5、交付压力及各基地产能分布与扩产情况 

一方面公司在接单之前会评估自身的交付能力，和客户会约定合

理的交期；第二方面，公司从三个维度做了相关部署，一是在工厂扩

建层面，从今年开始公司新建的惠州东江产业园已开始陆续投放使

用，中段负责制卷的雅康精密也搬入新厂区，无论是厂房面积还是满

产后的产值都实现了倍增。负责叠片的子公司在手订单比以往也实现

了较大增长，之后可能也会有进一步扩产的动向。第二从人员储备上

面，公司现有员工超过 6000 人，较之去年底的 3544 人增幅较大。并

且为了应对持续增长的订单及交付工作，公司的组织架构也做了很多

良性调整，并持续引入具备产业链背景及管理经验的高端人才。第三，

公司在供应链管理层面已做了较多调整与改善，目前月均出货量稳定

在 5 亿以上，个别月份可以达到 7 个亿左右，预计到明年公司的交付

能力将有进一步提升。产能分布方面，根据测算，新扩建的东江产业

园满产状态下可达到 60 亿元，雅康精密新搬的东莞金科产业园满产

预计可以达到 26 亿元，加上惠州数码园等基地，预计满产产能超过

130 亿元。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021 年 10月 25 日 
 


